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embiayaan-mikro untuk permulaan PKS

(Walaupun pembiayaan mikro pertama kalinya
adalah untuk membantu golongan berpendapatan
rendah daripada kemiskinan, ianya tidak terhad

KEBANYAKAN orang danpada zo-
longan berpendapatan rendah tidak
mempunyal wang simpanan  yang
mencukupi untuk membuka akaun
bank, aset yang mencukupi urtuk
mendapatkan pinjaman bank ma-
lupun rekod kredit untuk memphon
kemudalhan kredit asas ataupun wi-
tuk mendapatkan pekerjaan.

Di antara golongan masvarakat se-
perti warga belia dan pama pekeria,
mereka juga mempunyai idea dan
konsep yang baik serta berminat un-
tuk memulakan perniagaan sendiri,
tetapi tidak berupaya untuk men-
dapatkan pembiayaan yang diperlu-
kan atas sebab-sebab tersebut.

Adakah anda di dalam golongan
di atas?

Secara amnya, institusi kewangan
tidak ditubuhkan untuk membantu
golongan tersebut yang tidak mem-
punyai aset kewangan sebaliknya ha
nya untuk membantu mercka yang
berada.

Disebabkan masalah itu, apabila
golongan  berpendapatan rendah
memohon pinjaman, mereka sering
kali bergantung kepada saudara-ma-
ra dan adakalanya peminjam wang
haram; kaedah yang kerap kali mem-
punyai kesan-kesan negatif seperti
mana yang dilaporkan di dalam akh-
bar-akhbar tempatan. Oleh sebab
had kewangan yang terbatas, pengu-
saha perniagaan yang mempunyai
sidea besar”, tidak dapat mereali-
sasikan bakat dan keupayaan me-
reka untuk memperdagangkan pro-
totaip mercka masing-masing, Jadi,
siapakah yang boleh membantu me-
reka apabila iewnngan diperiukan?
Dalam tahun 70-an, satu konsep
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telah dimulakan oleh Nobel Laureate
dan ahli ekonomi Muhammad Yu-
nus iaitu, pembiavaan-mikro, suatu
peruntikkan  perkhidmatan kewa-
ngan  untuk  pelanggan-pelanggan
berpendapatan rendah. Ini merang-
kuml konswmer dan mereka yang
mempunyai perniagaan sendiri yang
secarn tradisinya, kekurangan akses
perbankan tetap dan perkhidmatan
vang berkaitan. :
Secard  wmumnys,  pembiava
an-mikro dapat merealisasikan ha-
rapan individw-individu yang berpen-
dapatan rendah dan keluarga ma-
sing-masing mempunyai akses tetap
atas pelbagai perkindmatan kewa-
nean berkualiti tinggl bukan sahaja
untuk memperuntukkan kewangan
untuk aktiviti yang menjanakan pen-
dapatan malah menstabilkan peng-
gunaan serta dilindungi daripada ri-
sikin, Produk dan perkhidmatan pem-
biayaan-mikro tidak terhad hanya ke-
pada kredit mikro dan pinjamin,
tetapi termasuk wang simpanan, in-
surans dan pemindaban wang.
Waris perkhidmatan  pembiaya-
an-mikro juga merangkumi pernia-
gaan sendini serta pengusahia yang
menjalankan pemiagaan di rumah.
Perniagaan mikro merangkumi kedai
runcit kecil, kedai kecil tepi jalan
{"street vending”), pengeluaran ar
tisan dan pembekalan perkhidmatan.
Bagi kawasan luar bandar, pengusaha
mikro kerap kali mempunyai aktiviti
kecil yang menjana pendapatan se-

kepada sebab itu sahaja
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perti pemprosesan makanan dan per-
dagangan, bukan kesemuanya petani
sahaja.

Sejak dekad ini, beberapa institusi
pembiayaan-mikro telah bermula
mengembangkan  pelbagai produk
untuk memuaskan keperluan pe-
langgan-pelanggan, termasuklah
Orang yang menerima pencen, warga
belia dan golongan pekerja bergaji
rendah yang berminat untuk me-
mulakan perniagaan sendiri. Wa-
laupun tidak banyak diketahui ten-
tang bakal pelangzan, adalah diang:
garkan jumlah individu dan rumah
tangga yang tanpa akses berkesan
untuk perkhidmatan kewangan ada-
lah besar.

Walaupun pembiayaan-mikro pei-
tama kalinya adalah untuk mem-
banitu golongan berpfnd.’lpntan ren-
dah daripada kemiskinan, ianya tidak
terhad kepada sebab ind sahaja, Se-
perti yang disebutkan, pemibiaya-
an-mikro adalah  punca  alternatif
penjanaan pendapatan untuk belia
dan usahawan yang mempunyai idea
terkini yang berminat untuk memu-
lakan perniagaan mikro yang mem-
punyai potensi untuk berkembang
supaya dapat menjadi perniagaan
yang berjaya. Pihak sebegini tidak
lagi perlu untuk bergantung kepada

penjanaan wang sendiri untuk me-
ngurus cabaran perniagaan yang se-
dia ada untuk meningkatkan per-
niagaan ataupun untuk merealisa-
sikan idaman mereka.

Satu daripada cabaran yang diha-
dapi oleh perniagaan baru adalah
dana yang mencukupi untuk me-
ngckalkan posisi persaingan yang
baik dalam pasaran. Keperluan tetap
adalah untuk mendapatkan pembia-
yaan yang mencukupi untuk mengu-
rus pembelian stok, pengembangan
perniagaan untuk bersaing dengan
pesaing perniagaan dan penggunaan
hu]anansrperl.ignjipfkerja,sewa:hn
bayaran utiliti,

Oleh sebab kekurangan aset serta
cagaran yang Secara amnya diper-
lukan oleh pihak bank untuk men-
dapatkan  pembiayaan tambahan,
adalah susah untuk perniagaan baru
kecil dan sederhana untuk menda-
patkan pembiayaan tambahan untuk
terus berniaga, berkembang dan
makmur. Kebanyakan daripada per-
niagaan kecil dan sederhana biasanya
tidak akan berjumpa atau menelefon

ihak Bank untuk mendapatkan le-

il maklumat.

Kini beberapa institusi kewangan
mengenalpasti sokongan perlu di-
berikan kepada golongan ini. Ins-

titusi kewangan yang baik akan mem-
beri pelbagai kﬁmuﬁahan untuk me-
menuhi keperluan kewangan pernia-
gaan baru atau perniagaan kecil dan
sederhana dan memainkan peranan
penting dalam memberikan soko-
ngan yang diperlukan bagi pernia-
saan sebegini, tidak kira saiz orga-
nisasi. Sokongan dihulurkan kepada
perniagaan komuniti dalam bentuk
rundingan yang mana nasihat diberi-
kan oleh Pegawai Perhubungan da-
ripada institusi sebegini. Anda mung:
kin terkejut untuk mengetahui ba-
hawa adanya institusi kewangan yang
menawarkan pembiayaai-mikro ke-
pada perniagaan baru atau pernia-
waan kecil dan sederhana yang mana
perolehan tahunan mereka hanya di
antara RM4E,000 hingga RM1 juta,

Dengan adanya kemudahan seper-
ti pembiayaan mikro pinjaman per-
niagaan baru dan perniagaan kecil
dan sederhana, setiap perniagaan 2
tahun yang mempunyai trak rekod
yang sempurna serta menepati segala
syatat seperti di atas, dapat memohon
pinjaman  perniagaan sebanyak
RM50,000 tanpa cagaran. Tambah la-
gi, keputusan permohonan mereka
dapat di terima di dalam masa 48 jam
selepas menyerahkan permohonan
dan dokumen masing-masing.

Adakah anda mempunyai idea
yang inovatif?

Terokailah  pilihan  pembiaya-
an-mikro dengan institusi kewangan
yang baik hari ini juga - anda mung-
kin dapat mencapai impian anda de-
ngan cepat dan bersara lebih awal.
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